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Mobilité européenne.
Responsable des Achats
Mise en œuvre des stratégies achats.

Optimisation et gestion des budgets.

Négociations stratégiques des fournisseurs dans les pays low-costs.

Planification.

Depuis 2001
Consultant indépendant en achats
Clients Schneider-Toshiba, Faurecia, ...
2002 - 2003
SCHNEIDER-TOSHIBA Assemblage et intégration de cartes électroniques. CA 400M€, 360 p
Supply Chain Manager
· Animer 15 personnes en sous-traitance internationale. Gérer 145 références, volume 600 000 cartes par an.

· Redresser une délocalisation en difficultés en Roumanie.

· Rattraper le retard de fabrication 40000 cartes en 4 mois.

· Améliorer le niveau de service fournisseur de 5 à 100 % en 6 mois.

· Délocaliser la filiale japonaise auprès du même sous-traitant.

· Planifier une commande exceptionnelle de 5000 cartes en 3 mois.

· Déléguer le stock de composants sensibles (538K€).

2001
FAURECIA Ingénierie et assemblage de cockpits. CA 1,4MD€
Responsable des Achats Projets en Mécanique
· Budget 40M€. Coordonner les équipes allemandes 3 p et françaises 2 p.
· Identifier, sélectionner et négocier un fournisseur polonais et des gammes de produits.

· Réduire le budget de 15 %.
1997 - 2001
HONEYWELL Appareils de mesure et de tests. CA 36M€, 166 p
Responsable des Achats
· Gérer et optimiser un budget de 24,5M€.
· Mettre en place des procédures de gestion des achats et contrôler leur application.

· Diriger les négociations stratégiques.

· Introduire de nouvelles sources d’achats basées dans les pays low-costs.

· Réduire le coût global des composants électroniques de 5 % dans un contexte de pénurie et de hausses généralisées.
· Réduire le coût global des services généraux de 20%.
· Réduire le nombre de fournisseurs de 120 à 88 (27 %).
1980 - 1996
ABI Importation et négoce de composants électroniques en provenance de Corée, du Japon, de Singapour et de Taiwan. CA 2,7M€, 12 p

Responsable commercial grands comptes
1986-1996
· Recruter, animer et suivre 12 VRP.


Responsable des Importations et des Achats
1980-1985
· Augmenter la marge brute à 41 % alors que l’objectif était 28 %.

Formation
Depuis 1997
Equivalence d'une formation d'ingénieur électronique acquise en interne.
1995
ESCP. Formation diplômante Bac+5 en marketing et gestion des entreprises.
1977-1979
EPSCI, Groupe ESSEC. Ecole de commerce international.
1975 - 1977
Préparation écoles de commerce.

Centres d’intérêt
Depuis 1999
Association professionnelle des acheteurs CDAF. Participation aux réunions importation d’Asie.
Voyages, photographie, tennis de table, volley-ball.[image: image1.png]



