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Hugues  Bardet

	Expérience

	Co-fondateur et Associé-gérant (03-06) 
SARL Dog

· Lancement de l`activité : montage de la structure, définition du positionnement 
     et construction de l`offre Dog. 

· New business : Bouygues Telecom, Saatchi, L`Oréal, JCDecaux, TBWA, 
     Free Sport Attitude, Alcatel, Deskom, VFC : CA > 420 KE en trois ans.

· Sourcing : constitution du réseau transnational de producteurs et 
pilotage opérationnel des projets : contrôle de rentabilité, contrôle qualité globale des actions.

ADVANCE \d12Directeur conseil (02-03)
Syzygy (WPP)

·    Déploiement de la plate-forme corporate d`Atofina (atofina.com, atofina.de, atofina.co.uk, atofina.nl, Bostik Finley, Cray Valley, Atocom, Hutchinson) : 450 KE de 
· CA en un an.

· Harmonisation des présences on-line du groupe : marketing  produit local/politique corporate globale.


· Supervision et coordination des équipes projets Agence et Marque.

· Développement commercial (recommandation, présentation, négociation) : gain des budgets intranet AlcatelFrance et site corporate JCDecaux.

	
	ADVANCE \d12Directeur de clientèle (99-02)
Publicis-NetWorks

· Définition de la politique de communication corporate monde du groupe Nestlé (nestle.com) : CA > 1ME sur deux ans.
· Constitution, pilotage et conclusion de mission de conseil stratégique auprès des managers et opérationnels clients.

· Développement commercial de l`Agence au sein du roster client et gain de quatre nouveaux budgets.

· Recrutement et management d`une équipe-projet transnationale de dix personnes.

· Définition des stratégies marketing, mise au point et implémentation des dispositifs interactifs : 180 KE de MB en trois ans.

· Supervision des projets : maîtrise de la marge brute, maintien de la relation client, micro-management de l`équipe.

· Budgets : Renault-Eurodrive, Canon-France, Nescafé, Gervais, Vittel, YSL.

	
	ADVANCE \d12Chef de projet (97-99)
CoPlaNet

· Relevé des besoins clients et formalisation du cahier des charges.

· Garant des périmètres projet : budget, délais et qualité.

· Pilotage d`équipes pluridisciplinaires : création, programmation, montage.


· Principaux clients : Sun, Unifa, Schneider Electrics, Béghin-Say, Cegos.


	E Education
	· DESS de gestion des NTIC (96-97), Université Paris-Dauphine.

· Diplôme de l`IEP de Paris, section CRH, option publicité (94-96), France.

· Cambridge Proficiency, Westminster College (93-94), Londres, Royaume-Uni.

· Licence d`Histoire (90-93), La Sorbonne, Paris.



	ADVANCE \d10Langue
	ADVANCE \d12Anglais : bilingue.

	ADVANCE \d10Intérêt
	ADVANCE \d12Licencié de la Fédération de Boxe Française depuis 1996.


